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СЕМІНАРСЬКЕ ЗАНЯТТЯ
Т Е МА 1. РИТОРИКА ЯК СОЦІАЛЬНЕ ЯВИЩЕ
План

1. Предмет та поняття риторики.

2. Історичні витоки ораторського мистецтва.
3. Зв’язок риторики з різними галузями знань.

Практичні завдання
1. Співвідношення понять "ораторське мистецтво", "риторика", "крас​номовність". Що їх об’єднує та що відрізняє?
2. Чим відрізнялись та що було спільного у поглядах Платона, Аристотеля, Цицерона на риторику.
3. Складіть словник нових для вас понять за цією темою.
4.  Здійсніть аналіз класичної схеми риторичного процесу за Цицероном.
5. Складіть схему "Зв’язок риторики з іншими галузями знань".

Методичні поради
Вивчаючи тему, зверніть увагу на такі поняття, як предмет риторики, об'єкт і суб'єкт. Сформулюйте предмет сучасної риторики. Чому дещо розширилися її рамки. Як визначається предмет судової риторики.

Ораторське мистецтво "завжди є напружена емоційно-інтелектуальна творчість, втілена за допомогою звучання слів. У російській літературній мові слово" оратор " стало вживатися з кінця XVIII століття. Латинське за походженням " оратор " від "оро " / " тут говорю "/, воно витіснило старослов'янське слово "вития".
У тлумачних словниках російської мови слово "оратор" пояснювалося так: "Оратор - вития" / Словник Академії Російської, 1822 /. "Головна мета витийства - є переконання", - проголошували старовинні риторики.

Ораторське мистецтво характеризується умінням майстерно користуватися мовою для надання найбільшого впливу на слухачів.

Риторика - особлива наука про закони винаходу, розташування і виразу думок у мові.

Красномовство - слово російського походження, означає вміння говоріть червоно, тобто, красиво, переконливо і захоплююче. Красномовство є мова змістовна, суспільно корисна і важливу на відміну від базікання, марнослів'я і балаканини.
Ораторське мистецтво, риторика і красномовство - поняття майже тотожні і означають мистецтво "публічних промов".

Розкрийте історичне коріння риторики. Прослідкуйте, як змінювалися її зміст і призначення, починаючи з античності і до новітнього часу. Зіставте поняття "риторика", "ораторське мистецтво", "красномовність". Що їх об'єднує і що відрізняє. Ким були по відношенню до ріторики софісти, які їхні погляди. Чому проти них активно виступали Сократ, Платон, Арістотель.

Проаналізуйте, який внесок в розвиток ораторського мистецтва вніс Аристотель. Вивчаючи "Риторику" Аристотеля, зверніть увагу на її структуру і зміст. Вивчаючи ораторське мистецтво Стародавнього Риму, визначте, який внесок в його розвиток внесли видатний політик, письменник, оратор. Цицерон, Квннтіліан, узагальнив досвід класичної риторики в 2 книгах "Риторичні настанови". Прослідкуйте, як развивалась риторика в середньовіччя, новий і новітній час.
Ораторське мистецтво в його сучасному розумінні являє собою сукупність знань і навичок, необхідних для підготовки та виголошення публічної промови з метою найбільш повного вираження тих чи інших думок і здійснення на аудиторію бажаного враження.

Об'єктом ораторського мистецтва є система засобів і прийомів психологічного та педагогічного впливу оратора на аудиторію.

Ораторське мистецтво -один з видів людської діяльності, діяльності спілкування, головним засобом є мова.

Мова, промова діляться на два класи:

- Книжково-письмовий;

- Усно-розмовний.

Усно-розмовна мова може бути діалоговою і монологовою, повсякденною навчально-педагогічною, науково-інформаційною і публіцистичною.
Ораторське мистецтво має справу з публічною промовою.
Публічна промова - це монологічна промова, звернена до деякої безлічі слухачів і неопосередкована використанням технічних каналів.
Особливості публічного мовлення:

1. Монологічність. Публічну промову в старовину називали тілесним повідомленням, оскільки у ній ми чуємо не тільки слова, але і бачимо саму людину. На слухачів діє не тільки текст, як в інших формах комунікацій, а й сама особистість, зміст вимовлених істин. Оратор-юрист діє на людей своєю особистістю, всім своїм виглядом, внутрішньою переконаністю. Тут на обличчя безпосередньо акт творчості. Недарма ораторську діяльність називають мистецтвом і порівнюють з мистецтвом актора і читця.

2. Пряма безпосередня комунікація, в якій між оратором і слухачем немає часової і просторової дистанції.

Відбувається прямий вплив людини на людину, межособистісний контакт, в якому "відбувається те, що психологи називають «псіхічним зараженням ".

3. Можливість зворотного зв'язку, яка проявляється в реакції, настрої, питаннях з боку аудиторії.

4. Очікування результату.

Суб'єкт цієї діяльності - оратор, який не тільки автор свого твору, але і його виконавець.

Теоретичний аналіз особистості оратора передбачає виділення декількох груп якостей:

1) світоглядні, філософські;

2) змістовно-інформаційні: знання предмета мовлення, загальна ерудиція, освіченість;

3)спеціальні ораторські знання і вміння: володіння логікою побудови мови, виразними засобами, досконалість мови і техніка мовлення;

4) талант, фізичні та психологічні якості.

Сам процес публічного виступу можно поділити на три ста​дії:

	Докомунікаційна фаза
	Комунікаційна фаза
	Посткомунікаційна фаза

	1. Вибір теми, визначення мети та  вида мови
	Поведінка оратора та визначення аудиторії 
	Анализ проведеного        виступу

	2. Підбір матеріалів
	Техніка проголошення промови   
	Вдосконалення матеріалів: план, схема, діаграми, необхідні технічні засоби

	3. Логічна організація (композиція і план)
	Відповіді на питання та мистецтво спору
	Вирішення ситуаційних проблем

	4.  Робота над мовою    та стилем
	
	Прогнозування питань 

	5.  Репетиція
	
	


Ораторське мистецтво - це яскраво виражена соціальна діяльність; є одним з найважливіших інструментів впливу на народні маси.

Його функції в суспільстві:

1) інформативна - вона підвищує інформованість аудиторії, змінює свідомість людини як особистості;

2) яка переконує - її мета змінити погляди, думки, установки аудиторії і сформувати нові;

3) спілкування з людьми - обмін інформацією, діяльністю;

4) естетична - справити враження гармонії, краси, котрі доставляють справжнє задоволення. Стародавні цій функції надавали величезне значення, розглядаючи публічну промову в ряду витворів мистецтва;

5) виховна.

Теорія публічного мовлення повинна науково аналізувати найбільш ефективні шляхи здійснення всіх цих функцій, а практика - повніше враховувати в постановці цілей впливу на аудиторію.

Судове красномовство - одне з найдавніших. Речі прокурора і адвоката, з різних сторін оцінюючи і висвітлюючи всі докази і обставини у справі, впливають на висновки суду, на його рішення.

Для того, щоб юристи виступали зі змістовними промовами, їм слід добре знати матеріали справи, права, психологію, педагогіку, етику, логіку.
Теоретичні основи ораторського мистецтва заклав в Стародавній Греції енциклопедичний розум свого часу Аристотель.

У Стародавньому Римі риторику розглядали як одне з головних мистецтв. Є два мистецтва, писав Цицерон, які можуть поставити людину на найвищу сходинку пошани; одне - мистецтво полководця, інше - мистецтво гарного оратора.

Ораторське мистецтво має свої гносеологічні основи, так як воно глибоко вплетено в процес пізнання.

Філософія і такі її розділи, як гносеологія, діалектика, логіка завжди вважалися фундаментом риторики і школи підготовки ритора.

У своєму трактаті "Про оратора» Цицерон перераховує багато предмтов, які входять в культуру оратора, але на перше місце ставить філософію.
Розкрити глибинні зв'язки явищ, будь-то то область економіки, політики, соціального і культурного життя. У цьому сенсі філософія - становий методологічний хребет змісту публічного виступу.

З іншого боку, філософія є методологічна база самої теорії ораторського мистецтва.
По-перше, риторика має справу з істинами, відкритими іншими науками на основі філософського світорозуміння, теоретичних принципах гносеології. По-друге, мистецтво публічного виступу досягнення мети переконання людей в правильності тих чи інших істин будується на правилах і законах діалектичної і формальної логіки.

По-третє, мета публічних промов - інформування та переконання людей у будь-яких істинах - теж є формою познавального процесу.

Науковим фундаментом ораторського мистецтва також є культурологічні та соціально-психологічні дисципліни.

Питання для самоконтролю
1. Що таке риторика?
2. Яку роль грає ораторське мистецтво  у суспільстві?
3. Що представляє собою ораторське мистецтво як діяльність?
4. Що таке публічна промова? Яка її мета?
5. Які завдання та риси ораторської промови у Стародавній Греції та Стародавньому Римі?
6. Що являла собою судова промова у античності?
7. Які шляхи розвитку ораторського мистецтва в новий и новіший час?
Теми для доповідей, рефератів та виступів
1. Судове ораторське мистецтво в Стародавньому Світі.
2. Демосфен – видатний оратор Стародавньої Греції.
3. "Риторика" Аристотеля, її значення для розвитку ораторського мистецтва.
Література:
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СЕМІНАРСЬКЕ ЗАНЯТТЯ
ТЕМА 2. РОДИ, ВИДИ, ЖАНРИ СУЧАСНОГО КРАСНОМОВСТВА
План

1. Особливості класифікації красномовства у античності. 
2. Підходи до сучасної класифікації красномовства. 
3. Основні жанрові відмінності між родами і видами красномовства.

Практичні завдання
1. Прочитайте фрагмент промови, визначте її тему, рід, вид. Як у змісті промови проявляється її ставлення до певного роду і виду?

2. Постарайтеся послухати промови різних родів і видів. Наприклад, промова в парламенті, мова глави держави, проповідь, лекцію і т. д. Визначте своє ставлення до прослуханих промов: яка з них вам сподобалась, яка ні. Що вам відомо про оратора (його погляди, заняття, авторитетність). Перед ким він виступав? Чи переконав вас?

3. Підготуйте повідомлення на одну з тем:

1) видатний (ні) оратор (и) Х1Х-ХХ ст;

2) яскрава, цікава мова, яку мені довелося почути;

3) мова, що до глибини душі обурила мене;

4) складіть схему "Сучасна класифікація красномовства".

Методичні поради
При вивченні теми необхідно зрозуміти, що ораторське мистецтво вже в античні часи не було однорідним. У Стародавній Греції розрізняли риторику за видами: політична чи дорадча промова, судова і урочиста. Такий поділ було емпіричним / швидше емоціональним, ніж логічно обгрунтованим. Аристотель в "Риториці" не дав глибокої класифікації видів красномовства. Він розрізняється не види, а стилі: заздалегідь написана і сказана (вивчена напам'ять) промови. Написана промова точна, але суха, позбавлена ​​ефектів, інша - найбільш акторська, тобто творча.

Цицерон також займався диференціацією красномовства. У праці про "Оратора" він писав, що існують "три роди красномовства", і пов’язував їх з типами самих ораторів.

У цицероновській класифікації ігнорується предмет і тема публічної мови. Згідно Цицерону не предмет і тема визначають її характер, її видову (родову) особливість, а сама манера (стиль) цієї мови відіграє вирішальну роль для її предмета. Крім того, Цицерон виходив не з об'єктивно склавшихся форм і прийомів риторики, а з особи оратора.

Таким чином, та рання диференціація красномовства, про яку йдеться, практично не охоплювала всіх дійсно існуючих видів риторики. Спроби класифікувати види красномовства відібражали рух до створення ораторознавства.
Більш різноманітним стало красномовство в XX столітті. Будь-який вид красномовства є приватним по відношенню до загального, тобто до ораторського мистецтва, разом з тим вид красномовства діє у своїй сфері як загальне, тому необхідно знати його. Ораторська мова повинна бути визначеною не тільки по своїй темі, конкретному змісту, а й способу викладу, як вона виконується, за ступенем емоційності, за характером термінології.
Рід в ораторському мистецтві більш усталений розділ, який характеризується спільністю предмета, його усно-публічного розбору, особливістю найближчих цілей. Що стосується виду, його можна визначити як жанр.

Залежно від змісту, мети і умови висловлювання відрізняють наступні пологи красномовства: академічне, соціально-політичне, судове, соціально-побутове, церковно-богословське. Промову можна назвати первинною формою мовної діяльності, основним видом публічного виступу. Це найбільш проста, первинна форма серед таких видів публічних виступів, як доповідь, лекція, бесіда. Якщо стати на точку зору, що промова - вихідна форма мовної діяльності, то менше мови виявляється репліка, питання, уточнення, поправка, довідка. Вони відповідають синтаксичній формі простого або розповсюдженого речення.

У формі промови здійснюються короткі повідомлення на зборах, конференціях, в дебатах по доповіді, в процесі полеміки, дискусії.

Промова повинна відрізнятися від доповіді, бесіди, тим більше лекції. Ця відмінність, крім інших особливостей, пов'язана: а) з тимчасовими межами виступу: б) емоційністю; в) чіткістю постановки питань, відповідей; г) конкретністю; д) дійсністю. Це не означає, що дані властивості в тій чи іншій мірі не притаманні іншим видам виступів. Різниця в більшій концентрації цих якостей у мовленні.
Соціально-політична мова. Зазвичай носить програмний характер. Містить проблеми, вказує шляхи їх вирішення, ставить конкретні завдання. У наші дні стрімко розвивається парламентське красномовство, в якому відбивається зіткнення різних суджень, боротьба думок і яке має свої правила та етичні норми, пов'язані з дискусійними напрямками мови.

Академічна мова. У промовах, що відносяться до цього роду, повідомляються нові або розглядаються вже відомі слухачам факти, узагальнюються проведені дослідження, результати тестів, експериментів, проявляються нові підходи до вже відомих явищ.

Судова мова. Покликана здійснити цілеспрямований і ефективний вплив на суд, сприяти формуванню переконання суддів і присутніх в залі суду громадян. Судовий процес - це розгляд цивільної, кримінальної або іншої справи, дослідження всіх матеріалів, пов'язаних з ними, яке відбувається в обстановці пошуку істини, боротьби думок процесуальних опонентів. Його кінцева мета - винести законний і обгрунтований вирок.

З'ясувати, довести, переконати - три взаємопов'язаних функції, що визначають форму і зміст судової промови.

Соціально-побутова промова. Те, що греки називали епідейктичним або урочистим, ми називаємо соціально-побутовим красномовством. Для промов цього типу часто характерний вільний план викладу і виклад різних сторін життя особистості. Їх (ювілейна мова, привітальна промова, застільна мова) об'єднує одне - йдеться про позитивні сторони самої особистості і її діяльності.

Богословсько-церковне красномовство - стародавній рід красномовства, що має багатий досвід і традиції. У духовних промовах відбивається інтерес до внутрішнього світу людини, джерела його поганих і хороших звичок. Духовне красномовство вивчає спеціальна наука гомелетика, яка займається предметом і природою церковної проповіді, істотними рисами її змісту і методу, побудовою і проголошенням, впливом на паству.
У будь-якому роді красномовства більшу частину складають загальноязикові, міжстильові засоби. Однак основа кожного роду має специфічні мовні риси, які складають систему з однаковим стилістичним забарвленням. Роди красномовства не ізольовані один від одного. Вони не утворюють замкнутих систем, між ними існує широка взаємодія.
Питання для самоконтролю
1. Що таке класифікація красномовства?
2. Які підходи до диференціації красномовства існували у давнину?
3. Що являє собою сучасна класифікація красномовства?
4. Чим відрізняється рід красномовства від виду?
5. Чим відрізняється промова від доповіді, лекції, бесіди?
Теми для доповідей, рефератів, виступів
1. Відмінні характеристики судового красномовства.
2. Суспільно-політичне красномовство, його основні жанри.
3. Жанри та види академічного красномовства: сутність та відмінні риси.
4. Сучасне діалогове красномовство.

Література
1. Введенська Л.А., Павлова Л.Г. Риторика для юристів.-Ростов-на Дону.: вид-во «Фенікс», 2008.-576с.
2. Леммерман X. Учебник риторики. - М.: Спарт-Юнити, 1997. - 225 с.
3. Сопер  Поль. Основы искусства речи. - М.: Прогресс-Академия, 2009 -613 с.

4. Мартьянова И.А. Основы риторики.-СПБ.: Сова; М.: Вид-во ЭКСМО-Пресс, 2010.- 288 с.
СЕМІНАРСЬКЕ ЗАНЯТТЯ
ТЕМА 3. МЕТОДИ ПІДГОТОВКИ УСНОГО ВИСТУПУ
План

1.  Особливості докомунікативного періоду в процесі ораторської діяльності.
2. Основні етапи підготовки усного виступу.
3. Відпрацювання підготовленої промови.

Практичні завдання
1. Придумайте тему для свого повідомлення за спогадами про публічні виступи. Складіть робочий план виступу. У залежності від того, перед ким ви будете виступати, визначте мету мови і придумайте що дослівно.

2. Уявіть собі, що у вас є можливість відвідати лекції на різні теми. Яку з них ви б обрали? Чому?

- А.Ф. Коні - великий судовий оратор.

- Криміналістика - захоплююча наука. -Наука Вчитися - захоплююча наука.

- Платним або безкоштовним має бути навчання в вузі і школі.

- Як влаштувати побут в студентському гуртожитку.

- Сучасні барди в моєму житті.

- Срібний вік російської поезії.

3. Назвіть теми лекцій, які б ви хотіли послухати.

4. Складіть робочий план виступу на одну із запропонованих тем, підберіть нижче тему і матеріал до неї; напишіть свій виступ (2-3 хв), запам'ятайте його і скажіть.

1) Хочу і можу стати лідером в моїй студентській групі.

2) Чому я хотів би навчитися в університеті.

3) Моя улюблена дисципліна.

4) Студентський гуртожиток - мій рідний дім.

5) Моє ставлення до детективної літератури.

6) Хороша і погана реклама на телебаченні.

7) Чому я обрав професію юриста.

5. Складіть схему "Підготовка до виступу".
Методичні поради
Юристу за родом своєї діяльності часто доводиться виступити з промовою.

Як найбільш ефективно впорядкувати думки? Що потрібно зробити до того, як ти вийдеш на люди? Ця проблема завжди буває новою; це вічне питання, яке повинен задавати собі кожен оратор і на котрий знову і знову потрібно давати відповідь.

У хорошого оратора підготовка промови проходить три етапи:

1. Мова в собі. На цій стадії оратор накопичує в своїй свідомості необхідний для виголошення промови матеріал, осмислює його і запом’ятовую, пропускаючи через призму своєї свідомості.

2. Мова для себе тобто проголошення промови або подумки (внутрішній; монолог), або вголос (зовнішній монолог).

3. Мова для слухачів. Готуючи промову, важливо уявити собі, як сприймуть її слухачі, що їм буде незрозуміло, які можуть бути питання, заперечення. Особисто застосувати метод самодебатів, передбачити заперечення, відповісти на них, вступити в суперечку з самим собою. Проголосити промову іншим особам, почути їхні зауваження і поради.

У процесі підготовки важливо не тільки самостійно розібратися у досліджуваному матеріалі, не тільки запам'ятати його, а й переконатися у власній правоті, підготуватися до її відстоювання.

Методи підготовки оратора багато в чому залежать від його психіки, особливостей його розумової діяльності, звичок, характеру виступу, від теми. Однак є деякі загальні, обов'язкові для кожноговиступу принципи підготовки:

- розробка плану;

- оперативне шліфування матеріалу:

- психічна налаштованість перед виступом.

Розробка нової теми виступу починається з визначення головної ідеї, центральної думки, основної цільової установки. Далі слід скласти попередній робочий план майбутньої промови. Він потрібен тільки в процесі пошуку матеріалу. Це компас, який допоможе розібратися в матеріалі і систематизувати його.

Збірний чи заготівельний період: звернення до книг, журналів, особистого досвіду, спогади про прослухані промови.

Знайдена і не записана думка - це знайдена і загублена драгоцінність. Ніколи не можна покладатися на одну пам'ять, тільки те, що записано, стає твоїм. Виписки краще робити своїми словами. При цьому корисно дотримуватися деяких правил: робити записи на окремих аркушах, запис - з одного боку. З іншого боку записувати наступні дані: автор, назва книги, рік і місце видання, сторінка, а в куточку шифр - покажчик теми, питання.

Виписки - це архів оратора, який допомагає йому готуватися до виступу. Це його творча біографія, мовчазний свідок його праці і любові до справи. Корисно збирати питання, які задають в період виступу, їх можна включати в мову. Добре записувати прислів'я, поговорки, афоризми, короткі жартівливі розповіді, епізоди з життя. Це завжди стане в нагоді, якщо треба буде «освіжити» стомлені голови слухачів.
При підготовці виступу оратору необхідно оцінити матеріал як з власних позицій, так і з позицій уявних слухачів: чи викличе це у них інтерес? Важливо вміти "перевтілюватися".

При підготовці до виступу доводиться працювати над різними джерелами:

1) закони,

2) матеріали справи,

3) особисті знання та досвід,

4) особисті контакти,

5) продукція засобів масової інформації та пропаганди (преса, радіо, телебачення, кіно).

Дуже важливо вміти поглиблено читати зібраний матеріал:

1) усвідомити і засвоїти прочитаний матеріал, дати собі звіт, що нового ви почерпнули з джерела;
2) продумати прочитане;
3) зробити необхідні виписки.

Умілий відбір інформації - одна з першорядних проблем зі * тимчасового ораторського мистецтва.

До інформації повинен бути діловий і строго науковий підхід. Оратору потрібно знати, звідки, яку інформацію вибирати для своєї теми. Інформація, покликана стати "будівельним матеріалом" публічних промов, повинна відповідати таким вимогам: бути достатньо добротною і показовою (характерною і типологічною), впорядкованою, систематизованою, бути предметною і працюючою саме на цю тему, стати основою і своєрідною фабулою переконливого ораторського виступу.

Відзначимо ще чотири найважливіші принципи поводження з інформацією: 1) вибірковість і сувора класифікація; 2) вірність її освітлення і виділення в ній того, що є головним в групі фактів; 3) правильність їх оцінки і тлумачення; 4) вірне адресування інформаціі до даної аудиторії.

Коли зібрана велика кількість матеріалу, настає період відбору і оформлення аудиторного матеріалу. Він починається з классіфікації виписок, контрольного перегляду накопиченого, відбору відомостей для мови. Це важкий період, коли матеріал ще володіє оратором, а завдання полягає в тому, щоб оволодіти матеріалом і вибрати для виступу найголовніше. Після цього оратор приступає до складання аудіторного матеріалу.

Аудиторний матеріал - це той, з яким оратор виходить на трібуну. Повний текст промови може бути декількох видів.

ЙОГО                                                      ЙОГО
ПЕРЕВАГИ:                                           НЕДОЛІКИ:
- відпрацьовані лексика,                    - деякий наліт формалізма
фразеологія, фрази
- приведені цитати                              - зв’являється спокуса читати
- відібрані приклади
· цифри
- чітка послідовність матеріалу.
Є доцільність складати конспект виступу, його "огляд". Він дає значно більше свободи, але вимагає вміння створювати промову на основі коротких нотаток. У конспекті є: план, тобто те, про що треба говорити; тези, тобто те, що треба говорити; допоміжний матеріал (факти, цифри, цитати, приклади, ілюстрації).

Форма конспекту може виглядати наступним чином:
Лист ділиться на три частини
Ліва                          По центру                                Права
Містить план             расташовані тези                           містить
фактичний матеріал
Це зручно, відразу видно, що де знаходиться. Форма може бути і іншою. Пишуть пункт плану, питання, і тут же під ним відповідь - зміст питання. Конспект може бути поширеним. Однак при будь-якому обсязі він повинен бути візуально виразним і структурно чітким. Конспект пишеться крупно. Використовується колір, різні інші сигнали: дужки, скорочення слів. Однак найголовніше - не текст, що не конспект, не план. Головне - створити свою лабораторію по темі, розробити його "об'ємно"; вшир, вглиб, багатопланово.
Іноді замість конспекту складають тези виступу - це стислий виклад суті питання без фактичного матеріалу.

Для того, щоб добре виступити перед аудиторією, слід використовувати "метод репетиціо" за висловом римських педагогів ораторського мистецтва.

Як вона провадиться?

Перший прийом:

- перечитати текст і продумати опорні пункти;

- перечитування, продумування, уточнення.

Другий прийом:   "Контрольный прийом":
- повторювати конспект, не дивлячись в текст;
- записувати і порівнювати текст;
- куски, що погано запам’ятовуються доцільно виписати, перечитати, повторити.
Т ретій прийом:
Проголошення промови це імітація виступу в аудиторії (доцільно використовувати дзеркало).
В результаті неправильної підготовки створюються всі умови для вдалого виступу. Теоретична підготовка підкріплюється псіхологічною. Перед виступом корисно пробігти очима по тексту або конспекту. І успіх вам забезпечений.
Теми для доповідей, рефератів, виступів
1.  Як судовому оратору створити власну лабораторію.
2. Особливості підготовки власної промови.
3. Виступ експромтом.

Література
1. Карнегі Дейл. Как завоевывать друзей и оказывать влияние на людей-М.: Прогресс, 2010.- 720 с.
2.  Данкел Ж., Парнхэм Э. Ораторское искусство - путь к успеху. - СПб.: Питер - Инфо, 1997. - 325 с.
3. Леммерман X. Учебник риторики. М.: ЮНИТИ, 1997. -255 с.
4.Молдован В.В. Судова риторика Навч. посібник-К.: Юршком - Інтер, 2011.-320 с.

СЕМІНАРСЬКЕ ЗАНЯТТЯ
Т Е МА 4. ОСОБЛИВОСТІ ПОБУДОВИ ПУБЛІЧНОЇ ПРОМОВИ
План

1. Композиційно-логічна побудова публічної промови.
2.  Вступ, основна частина і висновок як основні компо​ненти структури усної промови.
3. Закони формальної логіки в судовій промові.

Практичні поради
1. Знайдіть промову відомого судового оратора. Визначте в ній всі наявні структурні компоненти.

2. Прочитайте фрагмент з лекції В.О. Ключевського. Яка основна думка уривка? За допомогою яких аргументів (аргументів по суті справи або аргументів до людини) вона доведена? (С. 120)

3. Послухайте радіо або подивіться будь-яку телепередачу, де транслірується засідання Верховної Ради України. Простежте за аргументацією; класифікуйте аргументи.

4. Виберіть будь-яку тему для виступу, продумайте її композицію, щоб та допомогла захопити слухачів. Особливу увагу приділіть початку мови і ззакінченню. Згадайте закон "краю".

5. Складіть схему композиційно-логічної побудови промови.
Методичні поради
Вивчаючи дану тему, необхідно знати, що зміст будь-якого публічного усного виступу визначається його темою, конкретним матеріалом, видовими особливостями, а також безпосередньою метою. Видові особливості і характер красномовства, в свою чергу, обумовлюють його структуру. Найбільш поширеною структурою, особливо розгорнутого усного виступу, можна вважати структуру з трьох частин, що лежить в основі форми публічного мистецтва слова. Вона склалася ще в античній риториці у вигляді нерівнозначних елементів і ланок: вступу, серединної або головної частини і висновку.

Це триєдність - класичне, так як вірно відображає накоплений досвід красномовства (риторики) і фактично має силу закону. Завдяки такій триєдності, публічна промова ставала стрункою і максимально доступною.

Триєдність організувало красномовство, визначило його логічну спрямованість і послідовність, головну та другорядні частини.

Вона ж полегшила сприйняття публічного виступу. За принципом такої триєдності побудовані і вимовлені мало не всі промови Демосфена і Цицерона.
Композиція промови - це закономірне, мотивоване змістом і задумом розташування всіх частин виступу. Кожна композиційна частина мови має цілком визначені, тільки їй властиві функції, які можуть варіюватися в залежності від виду мовлення.

Введення в будь-яку промову є "зачином", введенням слухача в тему повідомлення. Під вступом розуміється та частина мови, яка передіє розкриттю основного змісту. Роль вступу в ораторській промові значно підвищується, несе психологічне навантаження. У вступі оратор прагне досягти наступних цілей:

- викликати інтерес аудиторії і опанувати її увагою;

- встановити контакт з аудиторією і завоювати її довіру;

- підготувати сприятливий психологічний грунт для сприйняття промови (повідомити план, якщо це лекція).

Найчастіше виступ починається з етикетних формул: зі звернення "Шановні колеги,.", Вітання, уявлення, виявлення радості: "Пані та панове", "Товариші", "Панове", "Співвітчизники", "Співгромадяни" , "Колеги!", "Друзі!", "Привіт", "Дозвольте представитися". Має спрацювати "ефект перших фраз".
Стародавні оратори звертали особливу увагу на вступ, рекомендуючи заучувати його. Існують різні прийоми, які допомагають оратору досягати новизни і незвичності висловлювання:

1) прийом співпереживання полягає в залученні незвичайного, яскравого епізоду, факту, приковує увагу слухачів і змушує їх переживати те, що трапилося разом з оратором;

2) прийом парадоксальної ситуації (... можливо, здасться комусь образливим ...);

3) апеляція до інтересів аудиторії;

4) прийом співучасті;

5) апеляція до подій;

6) апеляція до географічних і погодних умов;

7) апеляція до мови попереднього оратора;

8) апеляція до авторитетів або відомим джерелам інформації;

9) апеляція до особистості оратора;

10) гумористичне зауваження;

11) питання до аудиторії.

Вступ має бути максимально лаконічним. У головній частині всебічно розкривається тема, вирішуються як загальне, так і конкретне завдання виступу: повідомити аудиторії певні відомості, переконати її в чому-небудь або спонукати до якихось дій. У побудові цієї частини мови можна використовувати цілий ряд методів.

Індуктивний передбачає виклад матеріалу від приватної постановки проблеми питання до загальної; дедуктивний - спосіб-виклад матеріалу від загального до конкретного. До дедуктивного умовиводу ми прибігаємо щоразу, коли розглядаємо якесь явище на підставі вже відомого нам положення або закону і робимо необхідні висновки щодо цього явища.

Поєднання індукції і дедукції в сучасному ораторському мистецтві застосовується особливо часто при викладі складних теоретичних проблем. Метод аналогії. Аналогія - схожість, паралель, подібність. Сюди примикає принцип контрасту в композиції. Концентричний спосіб викладу передбачає періодичне повернення до початкової тези, послідовне нанизування, розширення, уточнення понять, що розкривають зміст. Історичний (хронологічний) - спосіб викладу матеріалу з послідовністю тих чи інших історичних етапів, явищ, наукових відкриттів, економічних процесів. Хронологія може викладатися як по висхідній, так і па низхідній лінії, тобто від минулого до сьогодення або назад. Просторовий - допомагає передати факти і події найбільш наочно, зримо, в їх динаміці і взаємодії.

Будь-який процес передачі інформації, який переслідує завдання донести до слухачів істину і переконати їх у правильності тих чи інших положень, складається з трьох елементів.

Перший елемент - теза доказу, тобто становище, істинність якого намагаються обгрунтувати в виступі.

Другий елемент - аргумент (доводи, підстави) доказу. Це вихідне або теоретичне положення, за допомогою якого ведеться обґрунтування.

Третій елемент - демонстрація, тобто логічний зв'язок, що показує залежність між аргументами і тезами.

Теза доказу є центральним пунктом міркування, розкриття якого підпорядковане змісту публічних промов (доповіді / бесіди, лекції).

Логіка вимагає дотримання двох правил по відношенню до тези доказу:

1. Логічна визначеність тези;

2. Заборона змінити тезу в процесі доказу. Практика підказує, що найбільш доцільним способом побудови виступу є чіткий і стислий виклад основної тези на початку промови, подальше ж виклад служить розкриттям, обгрунтуванням цієї вихідної мети.

Логіка являє ряд вимог по відношенню до аргументів доказу, в якості яких можуть виступати фактичні дані, аксіоматичні очевидні твердження і науково встановлені положення:

- в якості аргументів можуть виступати лише істинні положення;

- аргументи повинні бути обгрунтовані автономно або незалежно від тези;

- аргументи не повинні суперечити один одному;

- аргументи повинні бути достатніми для даної тези.

Істинність аргументів визначається тим, що вони виконують роль фундаменту, на якому будується вся конструкція доказу (повинні бути перевірені факти).

Правило достатності аргументів пов'язано з логічною мірою речей - в своїй сукупності доводи повинні бути такими, щоб з них з необхідністю випливала теза.
Спосіб міркування повинен в ясній і виразній формі показати, продемонструвати слухачам, що основна теза виступу спирається на міцний фундамент. В логіці цей елемент доказового міркування називають демонстрацією. 
Висновок.

Цілі, які переслідує оратор в заключній промові, залежать від її виду. На завершення виступу можна:

1) підсумувати сказане (в лекції);

2) закріпити і посилити враження, вироблене промовою;

3) поставити перед аудиторією завдання і забезпечити готовність до будь-якої діяльності;

4) закликати аудиторію до будь-яких дій (мітингова мова). Висновок може бути простим (все, про що я говорив, ..) або сложним. Складне полягає концовочною, уточнюючою фразою.
В кінці може бути:

-постановка завдань і отрисовка перспективи;

-коротке повторення основних положень;

-оцінка подій, фактів, склавших суть виступу;

-докір;

- застереження, повчання; 
-звернення до початку;
-звернення з запереченням;

- питання до аудиторії;

-образні вирази: афоризм, прислів'я, приказки;

-лозунг.

Людське мислення логічно від природи, і в міркуваннях ми, як правило, стихійно слідуємо цим законам. Вчення про закони зв'язку думок у міркуваннях - формальна логіка - грунтується на чотирьох принципах. Судовий оратор повинен знати і застосовувати такі закони логіки:

1) закон тотожності;

2) закон суперечності;

3) закон виключеного третього;

4) закон достатньої підстави.
Закон тотожності: кожна думка в процесі даного міркування зберігає один і той же певний зміст, скільки б раз вона не повторювалася. Іншими словами, закон тотожності вимагає визначеності і точності думки як найважливішої умови правильного міркування. Він спрямований проти неясності, распливчівості в думках або висловах.

Закон протиріччя: дві протилежні думки про одне й те ж відношення, не можуть бути в один і той же час істинними. Одна з них буде помилковою. Цей закон вчить послідовності в мисленні й мові. Мова оратора повинна бути вільною від протиріч, він повинен послідовно відстоювати висловлену точку зору.

Закон виключеного третього близький до закону суперечності. Це такі судження, які заперечують одна одну і між якими немає середнього, третього. Міркування ведеться за формулою: «або-або». Платон проілюстрував цей закон так: "Людина не може бути одночасно як здоровим, так і хворим. Дотримання вимог цього закону забезпечує послідовність і принциповість мислення.

Закон достатньої підстави говорить: будь-яка правильна думка повинна бути обгрунтована іншими думками, істинність яких доказана практикою людини. Цей закон вимагає обгрунтованості, доказовості, тобто зв'язку будь-якого положення з дійсними фактами, прикладами з реального життя.
Теми для докладів, рефератів и виступів
1. Вільна композиція промови.
2. Засоби зв’язку в промові.
3. Закони формальної логіки в судовій промові.
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СЕМІНАРСЬКЕ ЗАНЯТТЯ
ТЕМА 5. ОРАТОР ТА АУДИТОРІЯ ЯК СОЦІАЛЬНО-ПСИХОЛОГІЧНА СИСТЕМА

ПЛАН

1. Психологічна характеристика аудиторії.

2. Соціально-психологічні  засоби організації слухачів.
3.  Психолого-педагогічні прийоми активізації уваги ауди​торії. 
Практичні завдання
1. Дайте соціально-психологічну характеристику аудиторії, перед якою ви виступаєте.
2. Складіть модель взаємодії оратора і аудиторії.

3. Диференціюйте судову аудиторію.

4. Проаналізуйте поняття "спілкування" як соціально-псіхологічний феномен.

5. Підготуйте виступ "Як ефективно управляти аудиторією".
Методичні поради
З багатьох доданків складається майстерність ораторського виступу. Безперечний пріоритет змістовності, тобто науково-теоретичної глибини і практичної спрямованості виступу. Разом з тим "велике значення має технологія піднесення матеріалу, яка ґрунтується на правильному виборі форм і методів виступу у відповідності з особливостями аудиторії.

Аудиторія ораторської мови - спільність людей, що мають контакт один з одним. Її поведінка визначається її ж величиною (реакція великих аудиторій набагато інтенсивніше).

Судова аудиторія являє собою певну кількість людей в залі судового засідання. Її слід розмежувати по цільовим настановам і обов'язкам осіб, які перебувають в залі. Судову аудиторію можуть становити такі групи:

1) професійні учасники процесу (суд, прокурор, адвокат);

2) представники громадськості;

3) інші учасники процесу, зацікавлені в результаті справи (підсудний, потерпілий, цивільний позивач, відповідач, свідки, експерти);

4) слухачі (публіка).

Найбільш показовими характеристиками людей є їх психологічні якості. Вони часто лежать на поверхні і проявляються незалежно від волі людини. Природа і характер прояву цих якостей досить різноманітні: ряд психологічних якостей - соціального порядку, інші обумовлені природою людини. Це дозволяє оратору вивчати аудиторію, допомагає прогнозувати результат, можливе відношення слухачів до виступу, які можуть виникнути питання, які форми і методи активізації уваги будуть прийнятні.

За якими параметрами можна складати психологічну характеристику аудиторії?

1) демографічний склад слухачів (стать, вік);

2) рівень культурно-освітнього та професійного розвитку, матеріального становища.

Ці відомості дозволяють зорієнтуватися в потребах і інтересах, настроях людей. Освоєння інформації здійснюється шляхом складного психічного механізму - сприйняття. Людське сприйняття найтіснішим чином пов'язано з активною діяльністю мозку, проникненням мислення в сутність сприйманого. Сприйняття залежить від психічної діяльності людини, від його особистої характеристики. Воно залежить від минулого досвіду, його активність визначається потребами і інтересами, бажаннями і настроями індивіда. Суттєвим фактором, що впливає на зміст сприйняття, є установка.
Установка - це важлива ланка, що утворюється в системі психічної взаємодії індивіда із зовнішнім світом, взаємодії, що починається з впливу зовнішнього світу на індивіда як на суб'єкт. Установка висловлює внутрішній стан готовності людини певним чином сприймати інформацію, готовність до певної активності, вибору варіанту поведінки з ряду можливих. Установки як би виконують функцію наведення людини на певну інформацію, підвищують або послаблюють рівень емоційно-чуттєвого відношення до її змісту і форми, впливають на інтенсівність розумового процесу. Це певна форма реагування на інформацію. Оратор повинен постійно спостерігати за аудиторією, за її реакцією на принципові положення свого виступу, форму його подачі, манеру своєї поведінки.

При вивченні аудиторії важливо з'ясувати таку її соціально-психологічну якість як експектація - "очікування". Це суб'єктивна налаштованість на щось або когось, спрямована зацікавленість у чомусь. Якщо виступ зачіпає цю налаштованість людей, вони слухають уважно, легше піддаються співпереживанню. Різноманітні ситуації, що загострюють "очікування" слухачів - це життєвий досвід, професірнальні інтереси.

Психологічна характеристика аудиторії багато в чому залежить від складу її слухачів за типами темпераменту.

Темперамент - природна основа прояви психічних якостей людини. Знання типів темпераменту та врахування їх - одна з умов успішної діяльності оратора.

Сангвінік – життєрадісний, любить жарт, легко перемикається, а тому цінує розмаїтість матеріалу.

Флегматик - рівний у поведінці, він більше воліє сувору форму викладу, солідність обґрунтувань, висунутих положень.

Холерик - пристрасний, енергійний, рухливий в своїй увазі. Йому імпонує "темпова" подача матеріалу і мажорний настрій оратору.

Меланхолік - сором'язливий, часто втрачається в будь-якій обстановці і при зустрічах з незнайомими людьми, схильний до тривалих внутрішніх переживань. У відносинах з такими випадками потрібен особливий такт.

Отже, перед виступаючим стоїть складне завдання встановлення надійного прямого і зворотного зв'язку з аудиторією, щоб спілкування з нею було спілкуванням з кожним слухачем, а контакт з ним закріплювався управлінням всією аудиторією.

Перше завдання, яке вирішує оратор, є організація аудиторії, підтримання в ній стійкого контакту.

Є думка, що кожен слухач, перебуваючи в аудиторії, під впливом одночасно дії двох чинників: хвилювання, яке відчуває оратор, і загального збудження, яким охоплені слухачі.

Ефект зараження знаходиться в прямій пропорційній залежності від величини аудиторії і ступеня її емоційної напруги.

Необхідність викликати у людей емоційно-чуттєве відношення до положень виступу у вигляді співпереживання, прояв вищих людських почуттів: моральних, інтелектуальних, естетичних. Єдність раціонального та емоційного впливу на аудиторію найбільш надійно забезпечує ідеологічні цілі виступу.

Однак в процесі взаємодії виникають перешкоди при встановленні інформаційного (передавального і сприймаючого) контакту між реципієнтом і комунікатором:

1) інерція включеності (звільнення свідомості від життєвих обставин, проблем);

2) висока швидкість розумової діяльності. Людина думає в чотири рази швидше, ніж викладає свої думки і знання. Коли оператор каже, інтелект слухача більшу частину свого часу вільний і отримує можливість відключитися від мови виступаючого;

3) нестійкість уваги (відволікають зовнішність оратора, його голос, манера вимови, температура приміщення, його оформлення;

4) антипатія до чужих думок (звичка до своєї точки зору, виникає потреба в репліці, вигуку).
Широкий діапазон психологічних і педагогічних прийомів, які допомагають усувати перешкоди в психологічній організації аудиторії.

Стійке сприйняття зорової та слухової інформації без розсіювання уваги не перевищує 3 хв. Доцільно підібрати і розосередити матеріали за принципом "квантового" викиду (нові факти, нетрафаретне висловлювання, творча інтерпретація теоретичних положень по всьому матеріалу).

Тут важливо знання вмілого застосування оратором наступних принципів дидактики: наочність, систематичність, послідовність.

Виступ оратора покликаний організувати аудіторію настроювати її на загальну з ним хвилю думок і переживань.

Завдання оратора - схилити слухачів, відключити їх від усього, що заважає їм концентрувати свою увагу на лекції, бесіди. І тут допомогають такі соціально-психологічні способи організації аудиторії, як зараження, наслідування.

Зараження характеризується несвідомою, мимовільною схильності людини певних психологічних станів. Воно здійснюється за допомогою передачі особистості психічного настрою особистості, що володіє великим емоційним зарядом.

Спрямований виклик зараження забезпечується рядом факторів. Серед них можна назвати наступні: знання і використання найбільш співпадаючих інтересів і настроїв людей, емоційна яскравість викладу, виразність прикладів, манера поведінки оратора.

Більш складний психологічний механізм-наслідування, який грав велику роль в історії ідей, смаків, моди, звичаїв.

Наслідування - це імітація людиною якихось зовнішніх рис і зразків поведінки, манер, вчинків, які характеризуються певною емоційною і раціональною спрямованістю. Наслідування є повторення зразка або прикладу з урахуванням наявного досвіду і обставини відтворення.

Таким чином, зараження і наслідування забезпечує такий стан аудиторії, коли посилюється момент єдиного співпереживання слухачів і оратора. Це допомагає кращому засвоєнню інформації аудиторією, встановленню надійного зв'язку між нею і оратором.

Більш високий рівень такого зв'язку дають навіювання і переконання. Вони є відомими психічними способами групової організації аудиторії, педагогічними прийомами формувань свідомості. Навіювання грунтується, перш за все, на словесному впливі особистості. Цей спосіб розрахований на некритичне, бездоказове сприйняття інформації. Володіння "ефектом навіювання" передбачає знання двох основних умов:

1) пов'язана з тим, хто піддається навіюванню;

2) з тим, хто здійснює навіювання.

Сприйнятливість до навіювання залежить і від індивідуальних особливостей людини, його переконань, волі, емоцій. "Ефект навіювання» багато в чому залежить від внутрішнього стану людини (стомлення, розгубленість, страх) Потрібно "перекрити" цей стан.

Переконання - логічно обґрунтоване впровадження у свідомості певних положень. За допомогою переконання можна досягти перебудови свідомості, мотивів діяльності, сформувати бажання змінити спосіб життя. Переконання - провідний метод виховання і навчання.

Існує ряд педагогічних прийомів переконання. Це показ і роз'яснення наслідків якого-небудь вчинку. Другий - порівняння дій того чи іншого індивіда з поведінкою авторитетних людей, а так посилання на приклади літературних героїв, авторитетних людей.

Щоб завоювати увагу аудиторії і підтримати його, необхідно дотримуватися таких вимог до виступу: в ньому повинна бути новізна, доказовість і експресивність.

Новизна - це певні відомості з даної проблеми або нові уявлення про раніше відомі факти, події, положення. Недостатність новизни на одиницю часу викликає імпульс перемикання уваги.
Конкретне поняття новизни:

а) нові дані з даної проблеми;

б) зіставлення того, що відомо вже, але під новим кутом зору;

в) прояв власного ставлення до того, що говорить оратор.

Доказовість - це логіка викладу і аргументація висунутих положень, які допомагають слухачам досягти розуміння переданої інформації. Обов'язок оратора - показати те, що він захищає, що він відстоює, в чому він сам глибоко переконаний. Щоб кожен слухач активно мислив, треба йому допомогти опанувати науковими поняттями, логікою судження.

Особливу увагу для доказовості має правильне використання аргументації. Вона повинна бути двоєдиною: теоретичною та практичною. Особливо важливо використовувати фактичну аргументацію: емпіричну, статистичну та фактологічну.

Фактологічна - узагальненість або типові цифри і факти, що відображають тенденції або закономірності якогось явища.

Експресивність - це візуальний та звуковий прояв відношення оратора до того, про що він говорить: обурення, радість, співчуття, впевненість, здивування. Цицерон стверджував, що без серцевого хвилювання і запалу мова оратора буде непридатна. Тон, тембр голосу, характер інтонацій говорять про ставлення оратора більше, ніж інші прийоми риторики.

Значного ефекту досягає експресивність виступаючого, коли вона виражається за допомогою жестів і міміки. Жести прийнято ділити на чотири групи: ілюстратори, регулятори, адаптатори, аффектори і емблеми. "Руки - це очі тіла" (Е. Вахтангов). "Руки доводять, думка» (К. Станіславський). Жести оживляють мова, але їм слід користуватися обережно.
1) Жести-ілюстратори - це жести, що підкріплюють інформацію                  ("вказуючий перст"), піктографію (ось такого розміру, така конфігурація).

Кінектографи - рух тілом, тобто різні відмашки (стукіт по столу і т.п.)
Ідеографія – тобто рух руками, як би з'єднують окремі уявні предмети разом.

2) Жести-регулятори - це посмішка, кивок головою, напрямок погляду, цілеспрямовані рухи руками. Жести-регулятори сігналізують про ставлення мовця до аудиторії. Долоня руки, висунута уперед – «Зачекайте»; долоню вниз -" Я зараз поясню»; долоню до верху - "Ось як треба», а також погладжування волосся; погладжування галстука; паузи мовчання.

3) Жести - адаптатори - об'єднують три групи специфічних рухів рук:

а) почісування, посмикування окремих частин тіла;

б) торкання, постукування слухачів;

в) погладжування, перебирання, перекидання якихось предметів (олівця, гудзиків, ключів). Ці жести є звичками людини, часто небажаними (слухачами сприймаються негативно).

4) Жести-емблеми - замінники слів або цілих фраз. Стислі руки - на рівні грудей - "здраствуйте", "V" - перемога.

5) Жести - аффектори висловлюють емоції. Це рух різних частин тіла, але, перш за все, м'язів обличчя. Це означає читання обличчя людини. Мистецтво читання особи відомо з глибокої давнини. Воно зафіксовано у літературних пам'ятках Індії, Китаю. Психологи витратили багато сил і часу щоб знайти схожість між рисами обличчя і характером. Вже давно експериментально доведено, що весь спектр емоціональних переживань людини відбивається на його обличчі в невеликій кількості експресії. Арсенал основних людських емоцій, які відображаються на обличчі, включає: здивування, страх, обурення (злість), відраза, радість, печаль.

Отже, інтонація, жести, міміка створюють образний вислів відношення оратора до матеріалу, з яким він звертається до слухачів.
Питання для самоконтролю
1. Що таке психолого-педагогічні прийоми роботи з аудиторією?

2. Які основні проблеми ораторської мови допомагає вирішити психологія?

3. Назвіть основні канони спілкування оратора і аудиторії і охарактерізуйте їх.

4. Що таке зворотний зв'язок в публічному виступі? Наведіть конкретні приклади.

5. За якими пунктами, параметрами оратору слід класифікувати аудиторію?

6. Які якості особистості оратора об'єктивно забезпечують успіх публічного виступу?

7. Які особливості та структура судової аудиторії?

Теми для доповідей, рефератів і виступів

1. Психологічна культура як професійна якість юріста.

2. Способи управління аудиторією.

3. Типи аудиторій, особливості поведінки оратора в ній.
Література
1. Введенська Л.А.Риторика для юристів. Ростов-на-Дону.: «Фенікс», 2011. -2008. -576 с.
2.. Асмолов А.Г. Психология личности. - М.: Юрист, 1990. - 712 с.
3. Данкел Ж., Парнхэм Э. Ораторское искусство - путь к успеху. СПб.: Птер-Инфо ЮНИТИ, 1997. - 325 с.
4. Леммерман X. Учебник риторики. М.: 1997. - 225 с.

5. Шопенгауэр А. Эристика или искусство спорить. - СПб., 1900. -231 с.
СЕМІНАРСЬКЕ ЗАНЯТТЯ
ТЕМА 6. ОБВИНУВАЛЬНА І ЗАХИСНА МОВА ЯК ФОРМИ СУДОВОГО КРАСНОМОВСТВА
ПЛАН
1. Призначення судової промови.

2, Мистецтво побудови обвинувальної і захисної промови.

3. Способи викладу обвинувальної і захисної промови.
Практичні завдання
1. Проаналізуйте промову А.Ф. Коні у справі про вбивство ієромонаха Іларіона. Як визначається цільова установка промови, як проявляються всі особливості промови?

2. Прочитайте промову С.А. Андріївського у справі Андреєва. Назвіть основні елементи промови адвоката.

3. Складіть тези виступу на запропоновану тему з наступними складовими частинами: а) аналіз і оцінка обставин; б) твердження і обгрунтування фактичних обставин справи; в) думка з приводу правової норми, що підлягає застосуванню; г) пропозиція про винесення приватного визначення; д) пропозиція про розв’язання справи.

4. Проведіть аналіз мови Ф.Н. Плевако у справі люторичних селян з точки зору аргументованості (переконливість, достатність, достовірність).
Методичні поради

При підготовці до судової промови треба чітко усвідомити, що монологічна промова прокурора і адвоката - це необхідна частина судового процесу. Судовий процес - це розгляд кримінальної справи, дослідження усіх матеріалів, пов'язаних з ним, і проходить він в обстановці напружених пошуків істини, боротьби думок процесуальних противників: його кінцева мета - винести законний і обгрунтований вирок у справі для того, щоб кожен, який учинив злочин був підданий справедливому покаранню і жоден невинний не був притягнутий до кримінальної відповідальності і засуджений.

У чому призначення судової промови? В юриспруденції це питання вирішується на основі кримінально-процесуальних норм. Теоретики кримінального процесу визначають його як встановлення істини у справі, сприяння формуванню переконання суддів, виховний вплив на прісутніх в залі суду.

Психологи відзначають, що судові промови прокурора і адвоката забезпечують: 1) активізацію розумової діяльності суддів з аналізу та синтезу всіх сприйнятих в ході судового слідства фактів; 2) допомога у виявленні спірних, суперечливих фактів; 3) правильне визначення кола питань, які необхідно буде вирішити в дорадчій кімнаті.

Основна функція судової промови - вплив. Пам'ятаючи про це, досвідчений судовий оратор створює всі умови для активної розумової діяльності суддів і всіх присутніх на судовому процесі. Зміст промови визначається цільовою установкою оратора, яка в кожному конкретному судовому процесі залежить від обставин справи, від позиції оратора у справі. Прокурор в судовому засіданні виступає державним обвинувачем, захисником інтересів суспільства і держави. Це представник органів нагляду та його основна процесуальна завдання - допомогти суду правильно оцінити всі як обтяжливі, так і пом'якшуючі відповідальність обставини, винести законний, справедливий вирок. Прокурор також розкриває причини злочинів, роз'яснює сутність законів.

А.Ф. Коні звертав увагу, що склалися певні типи обвинувача. Основні його риси - спокій, відсутність озлоблення проти підсудного, охайність прийомів звинувачення,  до порушення і спотворення даних справ, і, нарешті, повна відсутність лицедійства в голосі, в жесті та у способі тримати себе на суді.

Адвокат є захисником законних прав підсудного, його процесуальне завдання - проаналізувати матеріали справи з точки зору захисту, довести невинність підзахисного або менший ступінь віновності, осудною органами правосуддя. Якщо ж вину підсудного доведено, адвокат аналізує причини скоєння злочину.

Ідеального захисника А.Ф. Коні характеризує наступним чином: "Він не слуга свого клієнта і не пособник йому в прагненні уникнути заслуженої кари правосуддя. Він один, він радник людини, який, за його щире переконання, не винен зовсім або зовсім не так і в тому винен, як і в чому його звинувачують.

Таким чином, обвинувальна промова прокурора і захисна промова адвоката служать одній меті - з'ясування істини і прийняття справедливого рішення.

Учасники дебатів повинні не тільки довести істину, а й переконати суд у правильності своєї точки зору. У цьому основне завдання судового оратора. З'ясувати, довести і переконати - ось три взаімопов’язані функції, які визначають внутрішній зміст судового красномовства.

Судова промова дещо відрізняється від публічної. Перш за все судова промова обмежена сферою вживання: це узкопрофесіональна промова, проголошена тільки в суді; її відправниками можуть бути тільки прокурор і адвокат, позиція яких визначається їх процесуальним становищем.

Кожна публічна промова включає в себе "предмет" і "матеріал". Предмет - це певна сторона, частина дійсності, яку характеризує оратор, матеріал - це факти, що дають підставу конкретно говорити про обрані предмети. "Предметом" судової промови є те діяння, за яке підсудний притягується до кримінальної відповідальності. "Матеріал" - обставини, пов'язані з конкретним злочином, факти, докази. Тематика судової промови строго обмежена матеріалами розглянутого в судовому процесі справи, мова відрізняється більшою конкретністю, ніж будь-яка інша публічна промова.
Судова мова менш інформативна, так як вона не містить нових, невідомих суду фактів, в ній вже відома з судового слідства інформація розглядається з точки зору звинувачення і захисту. Це полемічна промова, яка переконує, цілеспрямований вольовий акт, в якому прокурор доводить наявність складу злочину, адвокат захищає законні права підсудного. З метою встановлення істини у справі використовуються логічні аргументи, переконливі факти, звернення до процесів свідомості. Важлива риса судової промови - правдивість (або об'єктивність), тобто повна відповідність пояснювальних явищ об'єктивній істини. У ній неприпустимі перебільшення і вигадані епізоди.
З метою доведення істини у справі учасники судових дебатів виробляють об'єктивний аналіз усіх обставин злочину, зібраних по справі доказів, розкривають і оцінюють дії підсудного, перш за все, з точки зору права, дають їм юридичну кваліфікацію; всім доказам у справі також дається правова оцінка. Отже, судовій промові притаманний оціночно-правовий характер.

Наступна особливість судової промови - наявність чотирьох адресатів. Мова прокурора і адвоката звернена, в першу чергу, до складу суду. Це головний її адресат. Кожна промова неодмінно починається зі звернення "Шановний суд!" або "Ваша честь!". В силу кримінально-правових норм оратор не може прямо звернутися до присутніх в залі суду. Однак він говорить і для підсудного з метою його виправлення та перевиховання, і для присутніх в залі громадян з метою попередження правопорушення.

Наступним адресатом судової промови є процесуальний противник оратора, тезу якого, доказ або висновок необхідно оскаржити.
Питання для самоперевірки

1. Що являє собою судова мова?

2. Які відмінні риси характерні для судової промови?

3. Як побудувати обвинувальну промову? 
4. Кому адресовано судову промову?

4. Які відмінні риси захисної промови?
Теми для доповідей, рефератів і виступів

1. Мистецтво впливу в суді.

2. Великі судові оратори і їх мови.

3. Етика судового оратора.
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СЕМІНАРСЬКЕ ЗАНЯТТЯ
Т е м а 7. МОВА І СТИЛЬ ПУБЛІЧНОЇ МОВИ

План

1. Мова - першооснова ораторської майстерності.

2. Культура судової промови.

3. Стилі мови.
Методичні поради

Готуючись до цієї теми, студент повинен пам'ятати, що робота оратора над мовою і стилем мови, - вирішальна частина підготовки до виступу, пов'язана з пошуком більш виразних форм мови, "Слово - одяг всіх фактів, всіх думок", цими словами М Горький підкреслював  зв'язок між змістом і формою висловлювання - цю одежу необхідно підбирати "за мірками» і «зі смаком».

Велика роль художньої літератури полягає в тому, що вона закріплює в пам'яті сучасників невичерпні багатства рідної мови у всій його красі, глибині, чистоті і першородність. Тому начитаність будь-якого оратора, вільне володіння рідною мовою, матеріалом вітчизняної і світової літератури- є необхідною попередньою умовою культури публічного виступу. Тут будуть корисні: спеціальні зошити з вивчення літературних творів; особові картки, записні книжки, словники тлумачні, етимологічні (про походження слів), синонімічні, орфоепічні (правильної вимови).

Лексичні запаси нашої мови дійсно неозорі, і грамотно ними розпорядитися - завдання нелегке. Складність полягає в тому, що культура публічного виступу - це культура усного звучання слів, яке знаходиться у складних відносинах зі словом письмовим, літературним.

Сучасна усне мовлення увібрала в себе дуже різні стилістічні потоки: перш за все, тисячолітній досвід народно-розмовної мови (починаючи з Київської Русі), майже шістьсот років старослов'янської словесності, чотирьох вікова традиція  книжково- літературної мови. Потрібно враховувати і взаємодію зі східними і західноєвропейськими (німецькою, французькою в період XVIII ст.)

Публічний виступ будується сьогодні на складному співвідношенні народно-мовленного і письмово-ділового стилю. Сучасна публічна мова - складне й суперечливе функціонально-стилістичне утворення. З одного боку, публічного монологу: лекції, доповіді, інформаціі - властиві логічна і стилістична стрункість, які характерні для письмової літературної мови. З іншого, - сучасний публічний виступ все більш тяжіє до розмовності, спонтанності усного побутового діалогу.

Отже, виразною рисою стилістичної публічних промови становіть розмовніст,  тобто простота  у побудові фраз, відступ від строгих граматичних норм, використання фразеології, різних мовних засобів управління увагою слухачів;

Простота публічних промов відрізняється від простоти мови повсякденної.

Це означає - говорити доступно про складні і серйозні речі, з огляду на особливості  аудиторії. Розмовний стиль, який обслуговує побутову неофіційну сторону життя людей, робить і судову промову доступнішою, зрозумілою.

Науковий і офіційно-діловий стилі дозволяють користуватися спеціальними науковими термінами, юридичними категоріями ( набором готових стандартних формул ). Використання даного стилю необхідно, так як, судову промову слухають люди з юридичною освітою і  юридичною грамотністю: судді, прокурори, адвокати.
Відомо, що простота і ясність мови, в першу чергу, залежать від того, на скільки добре оратор знає предмет свого виступу, аудіторію, наскільки володіє словом.

Стилістична своєрідність публічних промов проявляється найбільше у особливостях її синтаксичного ладу, тобто у  побудові фраз і словосполучень. У публічній промові як би переплітаються синтаксичні ознаки розмовної та літературної мов при явному тяжінні до розмовності. Це забезпечується більш короткими і простими фразами, які  легше сприймаються на слух. Особливо коротка фраза, швидка зміна пропозицій можуть стати стилістичними засобами драматизації, підвищення напруженості мови.
 Для сучасної публічної промови характерна відносна свобода синтаксичної побудови, нерідко в поєднанні з використанням розмовної і навіть просторічної лексики. Враження жвавості,  в промові посилюється вступними словами:" мовляв "," припустимо " та інші.
Характерними є різноманітні методи членування мовного потоку, що полегшує сприйняття. Це стилістичний прийом приєднання, що складається в виокремлення частини висловлювання в самостійне речення з тим, щоб підкреслити, виділити якусь думку, а також створити враження невимушеності, роздумів у голосі (приєднання з союзами « і»,  « а», « але», «проте»  ). Наприклад: «Так, ми сміливо вклали туди величезні кошти. І не помилилися. Витрати виправдали себе».
 Приєднувальні конструкції не тільки розширюють смислові  можливості сказаного, а й висловлюють суб'єктивне відношення оратора до предмета промови.

З метою привернення уваги слухача до певної частини висловлювання в публічну мову широко вводяться так звані сегментіровані  конструкції з прийменниками: "що стосується", "щодо",  та ін.

Нерідко використовується особлива форма наказового способу, аппелятіви, що зв'язують оратора зі слухачами: "візьмемо", "представимо", "розглянемо", "зупинимося", "перейдемо"  тта ін. В лекції аппелятіви допомагають привернути увагу, утримувати контакт з аудиторією, залучати її в процес пошуку істини,

В усному мовленні нерідко зустрічаються так звані іменникові конструкції: "Лев Толстой, він народився в 1828 р",
До числа стилістичних ресурсів синтаксису  відносяться фігуральні висліви, які знаходять найширше застосування в усних виступах. Серед них: риторичне питання, прийом диалогізаціи мови, вигуки, повтори, зміна звичайного порядку слів тощо.

Отже, ми зможемо сказати, що основними умовами успішного виступу є: а) словниковий запас автора, б) фразеологія, синтаксичний лад мови. Для розмовної мови характерна синтаксична"згорнутість" і правильна вимова.

Мова людини - це своєрідний його паспорт, який точно вказує, в якому середовищі виріс і спілкується, говорить, який його культурний рівень Культура мови, в значній мірі, обумовлена ​​культурою мислення і свідомою любов'ю до рідної мови.

Основними критеріями культури мови лінгвісти вважають нормативність, яка включає в себе точність і ясність, правильність, чистоту мови, та ін. Відсутність в ній діалектних просторічних слів, узкопрофессіоних виразів, недоречно вживаних іншомовних слів.

Крім того, культурною вважається мова, якій притаманні мовна майстерність, логічна стрункість, багатство словника, різноманітність грамматичних конструкцій, художня виразність.
Говорити про культуру мовлення юриста слід тому, що юридична мова специфічна. У неї багато термінів, що мають особливе юридичне значення, наприклад: кодекс, алібі, мотиви злочину і т. д.  Деякі багатозначні слова позначають особливі юридичні поняття: привід ,примусове доставлення кого-небудь до органів розслідування і суду; порушити - почати виробництво кримінальної справи. Тому в мові правознавця спостерігаються словосполучення, які не вживають за межами правової сфери спілкування, наприклад: організатор злочину, застосовувати заходи, вчинення  злочину       і т. д.

До поняття культури мовлення юриста можна віднести культуру письмового мовлення з урахуванням завдань судочинства, використання в процесуальних актах мовних засобів офіційно-ділового стилю. У цьому стилі використовується велика кількість кліше, штампів.

Культура мови юриста передбачає також знання норм усних публічних виступів. А публічна промова містить багатство словника, художню виразність. Спільними принципами мовної культури юриста можна  назвати:

правильність мови - це відповідність прийнятим в певну епоху літературно-мовним нормам. "Неправильне вживання слів веде за собою помилки в області думки і потім в практиці життя" (Д. І. Писарєв).

Точність мови - це відповідність думкам, про те, що говориш  чи пишеш: "Точність слова є не тільки вимогою здорового смаку, але перш  за все, - вимогою сенсу» (К. Федін).
 Судовий оратор повинен добре знати матеріали справи. Мовна неточність може призвести до негативних наслідків.

Ясність мови - доступність розуміння слухача або читача: "Говори так, щоб тебе не можна було не зрозуміти", - писав щє в античні часи римський вчитель красномовства Квінтіліан.

Логічність мови - це відповідність законам логіки. Недбалість мови обумовлюється нечіткістю мислення. "Що неясно уявляєте, то неясно і висловлюєте, неточність і заплутаність виразів свідчить тільки про заплутаність думки" (Н.П Чернишевський).

Простота мови - це природність,  відсутність химерності, красивостей слова. "Під пихатістю і неприродністю фрази ховається порожнеча змісту" (Л. Толстой).

Багатство мови - різноманітність використовуваних мовних засобів. "Завдання, які ви ставите перед собою, неминуче і постійно потребують великого багатства і їх різноманітності " (М. Горький)

Стислість мови - відсутність зайвих слів, непотрібних повторень. Якщо пише багатослівно, - це те ж значить, що він сам погано розуміє те, про що говорить "(М. Горький).

Чистота мови - усунення з неї слів нелітературних, діалектних, жаргонних, просторічних, вульгарних, а також слів іншомовного походження, що вживаються без потреби: "Вживати іноземне слово, коли є рівносильне йому російське слово, значить ображати і здоровий глузд, і здоровий смак "(В.Г Бєлінський).

Жвавість мови - це відсутність шаблонів, виразність, образність, емоційність. "Мова повинна бути живою '' (Л. Толстой).Благозвучність мови - це відповідність вимогам приємного для слуху звучання, підбір слів з урахуванням їх звукової сторони. "Взагалі слід уникати негарних, неблагозвучних слів. Я не люблю, слів з великою кількістю шиплячих і свистячих звуків, уникай їх" (АЛ. Чехов)

Одним з важливих питань, пов'язаних з монологічною судової промовою, є питання про її стильовий статус. На важливість і практічну значимість  питання про співвідношення судової промови з функціональнимі стилями літературної мови вказує той факт, що юристи, кажучи про культуру мовлення, роблять спробу співвіднести мова судового оратора  з тим або іншим функціональним стилем. Одні вважають, що в наш час судові дебати більше схожі на ділове, професійне обговорення, інші висловлюють думку, що в суді слід говорити мовою закону, треті вважають, що сучасна судова промова носить яскраво виражений розмовний характер.

Філологи розглядають судову промову як складне функціонально-стильове , явищє, в якому використовуються ознаки і засоби різних функціональних стилів: від наукового і публіцистичного до розмовно-просторічного.

Функціональний стиль - це різновид мови, яка використовується в певній сфері громадської діяльності і характеризується сукупністю лексики, фразеологічних, граматичних і частково фонетичних ознак.

Монологічне мовлення учасників судових дебатів здійснюється в правовій сфері та обслуговує офіційно-ділові відносини між органами правосуддя і підсудним, визначає односторонню позицію органів нагляду, держави у конкретній справі. Важлива суспільна функція судової промови дозволяє говорити про її співвіднесеності з офіційно-діловим стилем.

 Як ми вже сказали, основне призначення судовоїпромови - оцінити дії, довести правильність позиції, вплинути на формування переконання суддів. Значить, судова мова - це відносно закінчений твір з приводу правової і суспільно-політичної оцінки певного діяння. Кожна обвинувальна промова є публічним виступом. Мова адвоката виконується з почуттям гуманності і поблажливості, але, захищаючи права підсудного, адвокат висловлює негативне ставлення до скоєнного його подзахисним злочину. Таким чином, судова мова будить думку, заставляет думати, служить важливим засобом впливу Формування у слухачів певного світогляду, суспільно-політичної свідомості - функція публіцистичного стилю і т. д.
Офіційно-діловий стиль заснований на суспільно закріплених формулах (кліше), що виражають юридичні відносини, однозначно і точно передають відповідні поняття, факти: відстрочка покарання, кваліфікувати дії, шкідливі наслідки, за попередньою змовою і т, д.

Риси та мовні засоби наукового стилю найчастіше проявляються в таких композиційних частинах, як "аналіз доказів", "юридична кваліфікація злочину". Для наукового стилю характерне наявність складних висловлювань, що передають логічний хід міркувань оратора.

Отже, судова промова є різновидом публіцистичного стилю, який включає в себе елементи офіцільно-ділового і наукового стилів.
Сучасні дослідники мистецтва красномовства визначають стиль ораторського виступу як історично сформовану сукупіність мовної виразності, а також внесловесних прийомів (манера викладу і поведінку на трибуні), обумовлених ідейно-тематичним змістом публічного усного виступу.

Стильові відмінності красномовства витоками своїми пов'язані з тими видами сучасного публічного виступу, про які ми говорили раніше: красномовство політичне, судове, академічне і т. д.
Майже кожен з цих видів має свою мовну структуру, емоційне забарвлення, інтонаційно-ритмічний малюнок, одним словом - свій стиль. Він виражається в тому, як використовує оратор  засоби мови. До образотворчим засобам відносять: численні епітети, порівняння, образно-поетичні прійоми (в риториці вони називаються тропами). Ораторський стиль являє собою конкретну і індівідуальну форму, через яку реалізується метод ораторського мистецтва.

Ораторський стиль - це форма і характер мови, тон і інтонація, виразність слова. Він дозволяє зібрати воєдино всі виразні засоби,які найбільш успішно втілюють зміст промови.

В ораторському стилі проявляється особистість оратора, його індивідуальні якості, загальна культура, спеціальні знання, хист, талант.

З точки зору емоційно-мовної виразності сучасні дослідники розрізняють три стилі ораторського виступу:

1) раціонально-аналітичний, спокійний за тону, близький академічної мові, витриманий в логічно строгих категоріях;

2) емоційно-експресивний, темпераментний, розрахований на чуттєву заразливість * слова, на вплив за допомогою активної жестикуляції і виразною міміки;

3) синтетичний стиль вбирає в себе важливі особливості перших двох.
Питання для самоперевірки

1. Що являє собою сучасна усна мова?

2. Які особливості синтаксичного ладу мовлення?

3. Що входить в поняття "культура мовлення"?

4; Чому необхідно говорити про культуру мовлення юриста?

5. Як ви розумієте точність і ясність мови?

6. Чим створюється логічність мови?

7. Як ви розумієте індивідуальність мови?

8. Що таке мовні штампи?

9. До яких функціональних стилів відноситься судова промова?

10. Що таке ораторський стиль виступу?

Теми для доповідей, рефератів, виступів

1. Літературна мова як провідна форма існування української мови.

2. Функціональні стилі.

1. Основні якості мови.
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СЕМІНАРСЬКЕ ЗАНЯТТЯ
Тема 8. ЗВУЧНА ПРОМОВА І ЇЇ ОСОБЛИВОСТІ
План
1. Техніка мовлення. Дихання.

2. Якості голосу.

3. Інтонація.

Практичні завдання
1. Виміряйте своє фонаційне дихання.

2. Складіть схему "Техніка мовлення".

3. Дайте характеристику властивостям вашого голосу.

4. Використовуючи скоромовки, попрацюйте над своєю дикцією.

5. Підготуйте до читання поетичний уривок. Зверніть увагу на інтонування.

6. Спробуйте висловлювати голосом почуття. Вимовте по-різному етикетну форму початку промови. "Пані та панове"! (Байдуже, урочисто, висловлюючи прохання, іронію, радість і т. д.).

Методичні поради
Вивчаючи дану тему, зверніть увагу, що техніка мовлення - це комплекс навичок мовного дихання, голосоведення, дикції і інтонаційно-мелодійного ладу мови, що дозволяє оратору не відчувати втоми при великому навантаженні на мовний апарат, домагатися максиммального контакту з аудиторією, досягати високої якості мови.

Дихання виконує фізіологічну функцію - забезпечує життєдіяльність організму. Але одночасно воно виступає і енергетичною базою мови. Мовне дихання називають фонаційним (від грецького рhono - звук). Можна виділити наступні типи дихання:

1. Верхнє дихання відбувається м'язами, що підіймають і опускають плечі і верхню частину грудної клітки. Це слабке, поверхнє дихання, активно працюють лише верхівки легень.

2. Діафрагмове дихання здійснюється за рахунок зміни поздовжнього обсягу грудної клітини, внаслідок скорочення діафрагми.

3. Грудне дихання здійснюється міжреберними м'язами. Змінюється поперечний обсяг грудної клітини. Діафрагма малорухлива, тому видих недостатньо енергійний.

4. Діафрагменно-реберний подих здійснюється за рахунок зміни обсягу в поздовжньому і поперечному напрямках внаслідок скорочення діафрагми, міжреберних дихальних м'язів, а також очеревини, м'язів живота; Це дихання вважається правильним, і його використовують як основу для мовного дихання.

У чому відмінність фонаційного дихання від звичайного? Вдих і видих звичайного дихання здійснюється через ніс, вони короткі і рівні за часом. Послідовність звичайного фізіологічного дихання - вдих, видих, пауза. Для мови звичайного фізіологічного дихання не вистачає. Мова і читання вимагають більшої кількості повітря, економного його витрачання і своєчасного відновлення. У мовному диханні видих довший за вдих. Інша і послідовність дихання. Після короткого вдиху - пауза для зміцнення черевного преса, а потім довгий звуковий видих.

Звуки утворюються при видиху. Тому організація його має велике значення для постановки мовного дихання і голосу, їх розвитку і вдосконалення. Існують спеціальні вправи, розвиваючі і зміцнюючі діафрагму, черевні і міжреберні м'язи.

Серед юристів зустрічаються люди, у яких голос поставлений самою природою, але ці випадки нечасті. І все ж можна сказати, що кожна людина наділена голосом, який може стати сильним, гнучким, звучним.

Голосовий апарат складається з трьох відділів: генераторного, енергетичного, резонаторного. Генерація звуку відбувається в голосових зв’язках, щілинах і затворах порожнини рота, що забезпечує диференціювання звуків на тональні і шумові. Резонаторна система -глотка, носоглотка, порожнина рота, що забезпечує статику і динаміку мови. Енергетична система, в яку входить механізм зовнішнього дихання, забезпечує швидкість потоку повітря і його кількість, що подається до органів фонації і необхідного для виникнення звуку. Голос утворюється в результаті проходження повітря, що видихається через гортань, де після змикання і розмикання голосових зв'язок виникає звук - голос.

Якими можуть бути особливості голосу юриста? Розгляньте їх уважно.

Сила звуку. Сила залежить від активності роботи органів мовного апарату. Чим більше тиск повітря, що видихається через голосову щілину, тим більше сила звуку. Важлива умова чутності голосу - легкість. Цим терміном фахівці визначають здатність посилати свій голос на відстань і регулювати гучність.

Суттєве значення має гнучкість, рухливість голосу вміння легко змінювати його, підпорядковуючи змісту. Рухливість голосу, перед усім, стосується його змін по висоті. Висота - тональний рівень голосу.

Діапазон - обсяг голосу. Межі його визначаються самим високим і найнижчим тоном. Звуження діапазону голосу веде до появи монотонності. Одноманітність звучання притупляє сприйняття, присипляє. Тембр - забарвлення звуку, яскравість, а також його м'якість, теплота, індивідуальність.

Всі ці властивості виробляються спеціальними вправами. Виховання голосу - процес індивідуальний і трудомісткий. Він вимагає суворої індивідуальної методики і контролю з боку фахівця.
Властивості голосу                                      Характеристика голосу
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Для юриста чіткість вимови - професійна необхідність. Дикція - це ясність і чіткість у вимові слів, складів, звуків.

Удосконалення дикції пов'язано, перш за все, з відпрацюванням артикуляції - руху органів мови. Цьому служить спеціальна артикуляційна гімнастика, яка включає, по-перше, вправи для розмінки мовного апарату, і, по-друге, вправи для правильного відпрацювання артикуляції кожного голосного і приголосного звуку;

Швидкість в цілому і тривалість звучання окремих слів, складів, а також пауз в поєднанні з ритмічною організованістю, розміреністю мови становить її темпоритм. Це дуже важливий елемент мови, так як "інтонація і паузи самі по собі, крім слів, мають силу емоційного впливу на слухача" (К.С. Станіславський).

Для досягнення виразності звучання голосу слід майстерно користуватися паузами, логічними й психологічними. Без логічних пауз мова безграмотна, без психологічних - млява.

Паузи, темп і мелодика мови в сукупності складають інтонацію.

Інтонація - ритмико-мелодійне і логічне членування мови. Робота над збагаченням інтонації включає в себе вміння змінити висоту тону мови, урізноманітнити ритмічну організацію, темброве забарвлення голосу, темп мови, збільшувати або зменшувати силу звуку, правильно робити логічний наголос у фразі і смислових місцях.

Робота над інтонацією включає в себе: а) інтонаційну козмітку розділових знаків, б) смислове акцентування, в) інтонаційне забарвлення голосу.

1. Інтонаційна розмітка розділових знаків. Для позначення мовної інтонації, пов'язаної зі знаками пунктуації, існують свої графічні позначення. Вони можуть використовуватися при розмітці тексту перед читанням: / - коротка пауза// - більш тривала пауза, пауза точки; - Рівний тон; - Спадний тон; - Висхідний тон.

Точка передбачає сильне зниження голосу.

Кома має значенням уточнення, вона може зв'язувати між собою слова, думки, перерахування. К.С. Станіславський казав, що при комі звук переноситься від низу до верху, - точно предмет з нижньої полки на більш високу.

Дужки. Слова в дужках зазвичай вимовляються швидше основного тексту.

Тире вимагає деякого підвищення голосу на попередньому йому слові і паузі.

Три крапки не змінює інтонації, залишаючи її на колишній висоті, змушуючи як би "танути", за словами К.С. Станіславського. Інтонація повинна дати відчуття недомовленості; тривалості дії.

Знак оклику передбачає сильне підвищення голосу.
Двокрапка передбачає сполучну, роз'єднуючу, уточнюючу інтонацію і відповідно паузу.

Знаки запитання й оклику - припускає підвищення інтонації на ударному, запитальному слові.

Лапки вимагають витримувати паузу перед словом, узятим в кавички, смислового акценту на цьому слові.

Крапка з комою передбачає звернення до сполучної інтонації, яка не дозволяє рвати фразу.

2. Смислове акцентування. При розмітці тексту інтонаційне членування має відповідати глузду фрази, логічному наголосу в ній. У кожній фразі є слово або кілька слів, які несуть на собі основне смислове навантаження. Якщо ця група слів інтонаційно виділяється, то слухач не може виділити головне.

3. Інтонаційне забарвлення голосу включає в себе роботу на гучність (різні стежки гучності проголошення тексту); на темброву окраску і висоту; емоційно-смислові відносини.

Рекомендуємо працювати з магнітофоном. Запис і прослуховування уривків або цілих виступів дає можливість скласти уявлення про свої голосові можливості. Уміння фарбувати голос різними емоційно-смисловими відтінками включає в себе вміння надати мові строгості, урочистості, смутку, довірливості, прохання, роз'яснення, радості, захоплення, подив, обурення, презирство, байдужість і т. п.

Робота над збагаченням інтонаційних можливостей голосу спирається на: 1) вивчення сучасних інтонацій російської та української мови; 2) читання художніх текстів та прослуховування грамзаписів з виконанням художніх творів відомими читачами; 3) читання текстів зі "ставленням", тобто урахуванням вигаданих, передбачуваних обставин.
Питання для самоперевірки

1. Що таке техніка мовлення?

2. Чим відрізняється фізіологічне дихання від фонационного?

3. Що являє собою голосовий апарат?

4. Як ви можете охарактеризувати якості голосу.

5. Що таке дикція? Які ви знаєте способи її відпрацювання?

6. З якою метою оратори використовують паузи в своєму виступі?

7. Що передбачає поняття "інтонування мовлення"?
Теми для доповідей, рефератів і виступів
1. Як поліпшити свій голос?

2. Мистецтво володіння інтонацією.

3. Голосовий апарат.
Література
1. Введенська Л.А., Павлова Л.Г. Культура и искусство речи. - Ростов н/Д: Феникс, 2006. -512/
2. Сценическая речь: Учб. посібник/ Під ред. И.П. Козляниновой, М: Куль​тура, 2006.-282с.

3.Корнилова Е.Н. Риторика – искусство убеждать. М.: УРАО, 2006. – 208 с.

СЕМІНАРСЬКЕ ЗАНЯТТЯ
ТЕМА 9. ДИСКУСІЯ ТА ПОЛЕМИКА
План
1. Мистецтво спору.

2. Методи ведення полеміки в суді.
Практичні завдання

1. Охарактеризуйте аргументацію полемічної суперечки. Матеріал підберіть самостійно.

2. Складіть полемічний діалог на запропоновану тему.
3. Проаналізуйте правила висунення тези, аргументації, способів демонстрації в полеміці.

4. Складіть пам'ятку "Як відповідати на питання слухачів".

5. Перерахуйте психологічні особливості ведення полеміки в молодіжній аудиторії.
Методичні поради
Психологічна обстановка спору відрізняється від звичайної ситуації публічного виступу. Під час промови активною стороною є оратор, аудиторія ж, так чи інакше, підкоряється його волі. Ледве закінчилася мова, і "мовчазний співрозмовник" заговорив. Почався діалог юриста з аудиторією, коли в більш-менш підпорядкованому становищі опинився оратор, вимушений швидко відповідати на питання, вступати у суперечку або дискусію.

У числі діалогових видів публічних виступів особливе місце займають дискусійні (суперечка, дискусія, полеміка). Їх співвідношення між собою представлене в такий спосіб:




Суперечка в найзагальнішому розумінні - це словесне змагання, в якому кожен відстоює свою думку.

Дискусія (диспут) - колективне обговорення якого-небудь спірного або невирішеного питання з метою встановлення міри істинності в кожної з висунутих точок зору і дійти спільної думки.

Полеміка - боротьба принципово і суттєво протилежних думок, яка може тривати в широких часових межах.

Публічна суперечка як метод з'ясування істини отримала значно практичний і теоретичний розвиток ще в Стародавньому світі. Аристотель, який вважається творцем теорії суперечки, розрізняв: а) діалектику - мистецтво сперечатися з метою з'ясування істини; б) еристику - мистецтво будь-що залишитися правим у суперечці; в) софістику - прагнення домогтися перемоги в суперечці шляхом навмисного використання неправдивих доказів.
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ДИСКУСІЯ



ПОЛЕМІКА
Логічна структура спору
	1. Висунення та захист тези першим опонентом
	II. Спростування висунутих тез і аргументів другим опонентом

	Доказ
	Спростування

	1.     Теза
	1.    Прийоми

	2.     Аргумент
	а) "adrem” – до справи

	3.     Демонстрація
	б) "аdhominem" – до людини

	4.     Фактичний материал
	2. Виверти (софізми).

	Операції доказу

	1.   Тези - становище, істинність якого намагаються довести.

	2.   Аргументи - доводи, підстави докази.

	3.   Демонстрація - логічний зв'язок залежності тези і аргументів.

	Теза (I)
	

	Правила                                                 
	Помилки

	1. «t» повинна бути чітко і лаконічно сформульована
	1. "Чи так я Вас зрозумів?" – древній мудрець

	2.  «t» повинна залишатися тією самою
	2.    Втрата «t», підміна його.

	3. «t» не повинен містити логічного протиріччя
	3. Протиріччя з самим собою

	Аргументи
	

	Правила                                                 
	Помилки

	1. "а" повинен бути істинним
	1. Хибна підстава - основний оман

	2. "а" повинен бути достатнім для даної тези
	2.    Недостатність підстави

	3. Істинність “а” повинна бути доказана незалежно від «t»    
	3.    Порочне коло

	Демонстрація
	

	Методи                                        
	Помилки

	1.     Дедуктивний
	1.    "Не випливає", і не слідує.

	2.     Індуктивний
	2.  Порушення логічної стрункості

	3.     Аналогий
	3. Зовнішня схожість явищ

	Фактичний матеріал (ф. м.)
	

	Функції               
	Правила використання
	Прийоми та методи

	1. Підтримка і відновлення уваги
	I. Системність  матеріалу
	1. Розташування основного "ф. м." на  початку та наприкінці.

	2.  Підтвердження думки
	2.    Правильність і достовірність
	2.    Парадоксальне цитування

	3. Заміна частини міркувань
	3. Відповідність темі, інтересам і освітньому рівню аудиторії
	3.    Авторитет ім’я, громадської думки, символіки.


	4.     Ілюстрація тих чи інших положень промови
	4.    Апеляція до почуттів та емоцій.
	

	5.  Вставні епізоди. Привід для самостійних висновків аудиторії
	5.   Строгість смислової розбивки
	

	Група прийомів спростування - " adrem ".

	1.     Спростування помилкової «t» фактами.

	2.     Критика аргументів.

	3.     "Поворотний удар ".

	4.     «Зведення до абсурду»- дебати і сарказм.

	Група прийомів спростування “ad hominem”

	1.  Аргумент до людини.

	2.  Підхоплення репліки.

	Виверти (софізми)
	

	1.   Свідома підміна «t».          
	1. Абсурдна гіперболізація

	2.   "Підтасовка карт".
	2. Огульна незгода

	3.  "Фігура умовчання".
	3. Зарозуміла відповідь

	4.     «Приклеювання ярликів»
	4. Гра на самолюбстві

	5.     " Підміна через посилення ".        
	5. Психологічний тиск

	6.     " блискучі узагальнення ".        
	6.   Вдавання

	7.     "Гри в авторитет".
	

	8.     "Аксіоматичність та докази" та ін.
	


Тактичні прийоми в суперечці:

- Ініціативність, вміння вести наступ в суперечці;

- Концентрація дій, т. Е. Виявлення слабкої ланки в аргумента¬ціі або в системі тез, які і є основною точкою пріложе¬нія критики;

- Спростування поглядів противника його власними словами

- Використання несподіваних для противника наслідків з його вис¬казиваній;

- "Спустошення запасів аргументів" опонента досягається проханням Наводити всі нові і нові докази своєї правоти. Потім, убе¬дівшісь, що всі аргументи їм вичерпані, привести свої доводи;

- Раптовість, видати свої аргументи і зробити відповідні висновки.

Необхідно глибоко розібратися в суті полеміки, її функції. Якщо в усному виступі оратор вміло полемізує з протівні¬ком, показує слухачам неспроможність його ідей і позицій, вскри¬вает його суперечності і слабкості, помилкові посилки і висновки, які у нього знаходить, він робить власні ідеї незмірно більш аргументі¬рованнимі, переконливими.

Функції полеміки полягають у тому, що вона дозволяє переконливо викривати позицію противника * сприяє встановленню істини, формування справді наукового світогляду, сприяє освобож¬денію від помилкових поглядів, розкриття протиріч і недоліків.

Після цього приступайте до вивчення принципів полемічної суперечки, значення яких полягає в тому, що їх реалізація допомагає одер¬жать перемогу в суперечці. Це - правдивість, чесність, гнучкість, принциповість, дисциплінованість. Важливо розкрити їх зміст як ка¬тегорій полеміки.

Велике практичне значення має оволодіння прийомами поле¬міческого спору: полемічний загострення, перебільшення позиції, кон¬центрація дій, ефект раптовості і ін. Якщо ви зможете опанувати ними, будете переможцем у суперечках.

Не зайвим буде також вивчення "некоректних", нелояльних прі¬емов ведення полеміки. Їх знання захистить вас від поразки в суперечці, допоможе вчасно відбити удар противника, нейтралізувати його. Так, "неприпустимі аргументи" - це аргументи до публіки, до особистості, до тщесла¬вію, до невігластва, аргумент до жалості, до авторитету і ін. (Зверніться до вище наведеними схемами).

Зверніть також увагу на те, щоб опанувати полемічним іс¬кусством, необхідні ряд умов: переконаність у правоті отстаівае¬мих ідей, володіння формальної і діалектичної логіки, широка еру¬діція, винахідливість, здатність до імпровізації, володіння основами ораторського мистецтва і знаннями і різних областях.

Питання для самоперевірки

1. Які Ви знаєте діалогові форми ораторського мистецтва?

2. Суперечка. Що це таке?

3. У чому полягає культура спору?

4. Які Ви знаєте полемічні прийоми?

5. Як більш ефективно відповідати на питання?

6. Які можуть бути умови в суперечці?

7. Як вибудувати доводи в суперечці?

8. Як переконати опонента?

Теми для доповідей, рефератів, виступів

1. Судові дебати як форма полеміки в суді.

2. Докази і спростування в мові юриста.

3. Допустимі прийоми в полеміці.
Література
1. Введенська Л.А., Павлова Л.Г. Культура и искусство речи.'- Ростов н/Д: Феникс, 2006.-512 с.
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